
 

DIAE – Dirección de Información y Análisis Económico 1 

 
 

PROYECCIONES DE FAENA Y EXPORTACIONES 2014 
 
 
 

1- Faena de bovinos y ovinos 
 
Figura 1- Faena de bovinos y ovinos en establecimientos industriales habilitados a nivel nacional 

 

 
                                                                           

 La faena de bovinos en establecimientos 
habilitados a nivel nacional se recuperará en 
relación al año anterior,  alcanzando los 
2.121 mil cabezas. Hay que recordar que el 
stock bovino está en un nivel muy alto, 
cercano a los 12 millones de cabezas. 

 Esta recuperación se produce 
fundamentalmente por una mayor faena en 
la categoría hembras, dado que había 
existido un rezago de faena de esta categoría 
en el 2013. 

 En ovinos se espera una leve caída en la faena respecto al año anterior, que había sido uno de 
los de más alta faena de los últimos años. El stock ovino es apenas superior a los 8 millones de 
cabezas en la actualidad. 

 
 
 

2- Exportaciones  
 
 
Figura 2- Exportaciones de carne bovina y total del sector cárnico (millones de dólares) 

 
2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014*

SECTOR CARNICO (mi l lón USD) 893 1.119 1.009 1.478 1.221 1.402 1.662 1.780 1.671 1.865

CARNE BOVINA (mi l lón USD) 776 968 838 1.222 971 1.129 1.342 1.442 1.338 1.503

* Proyectado  

 De continuar la trayectoria actual, las exportaciones de carne vacuna superarían los 1500 
millones de USD, constituyendo un record histórico. 

 Del mismo modo el total del sector cárnico se aproximaría a 1865 millones de USD, lo que 
constituye también un record histórico en divisas. 

 En ambos casos lo que sostiene estos registros es la alta valorización del producto nacional, 
dado que los volúmenes exportados no son mayores a los promedios de los últimos años. 
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Figura 3- Exportaciones de carne vacuna: volumen total e ingreso promedio  
 
CARNE BOVINA 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014*

Volumen (mi les  ton pc) 450 484 395 376 390 366 339 379 355 376

Ingreso Medio (USD/ton pc) 1.724 2.002 2.120 3.249 2.487 3.082 3.954 3.806 3.768 3.994

* Proyectado  

 De continuar la trayectoria observada hasta 
el momento, las exportaciones de carne 
vacuna en volumen podrían ubicarse en 
niveles similares al año 2012 (cifras cercanas 
a las 380 mil toneladas equivalente peso 
canal, epc). 

 En valores, la cotización se aproximaría a los 
4000 USD/ton epc  el valor más alto de la 
serie histórica. 

 Si a lo anterior se suma la valorización que ha 
tenido el dólar en relación al peso, se deduce 
que este puede llegar a ser  un buen año para la exportación de carne vacuna. 
 
 

EXPORTACION CARNE BOVINA POR DESTINO 2014
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Total 376 mil tons. P. Canal Total 1.503 millones USD
 

 

 El perfil de colocación de este año es muy similar al año anterior, quizás con la novedad de una 
mayor actividad comercial de los países del NAFTA, especialmente Estados Unidos. Globalmente 
tienen prácticamente la misma significación China y el NAFTA tanto en volumen como en valor. 

 La Unión Europea se ha estabilizado en torno al 15% en volumen y como siempre representa una 
proporción mucho más alta en valor por el tipo de cortes y calidades que demanda. 

 Rusia ha disminuido en relación al pasado, pero sigue siendo un cliente importante con más del 
10% en volumen. Si se estabiliza podría cumplir un rol similar a Israel un cliente de muy largo plazo 
de Uruguay, que sistemáticamente ocupa la misma posición año a año. 

 Dentro del Mercosur ha estado algo más activo Venezuela, quien hasta el momento supera en 
volumen a Brasil comprando a valores ligeramente inferiores que Chile. 

 La diversificación sigue siendo muy buena, lo que pone al país a cubierto de contingencias 
negativas en algún mercado en particular. Se podría catalogar el portafolio uruguayo como 
“maduro”, porque hay estabilidad y tanto compradores como vendedores saben exactamente qué 
se puede esperar del negocio. 

 


